
Опыт внедрения

EDI и электронных 

накладных



ПРИЧИНЫ И ЦЕЛИ ВНЕДРЕНИЯ EDI

Оптимизация бизнес-процессов

Минимизация временных затрат на 

обработку, отправку и подтверждения на 

поставку заказов

Сокращение количества ошибок ручного 

ввода/устного заказа



Этапы ВНЕДРЕНИЯ EDI

Выбор провайдера (надежность, доступный и удобный 

сервис)

Выбор цепочки документов: ЗАКАЗ - ОТВЕТ НА ЗАКАЗ –

УВЕДОМЛЕНИЕ ОБ ОТГРУЗКЕ

Реализация EDI в информационной системе SAP ERP

Организация документооборота с поставщиками.

Обучение сотрудников работе посредством edi



Сложности на Этапе ВНЕДРЕНИЯ EDI

 Нежелание поставщиков переходить на EDI по причине:

• новшества системы EDI на рынке РБ

• снижение товарооборота поставщиков (отсутствие прямого 

влияния на объемы поставок)

• непонимание принципа работы EDI (необходимость вводить 

отдельную штатную единицу для обработки заказов)

 Обязательность корректности штрих-кодов на штучный и (особенно) 

весовой товар

 Кратность упаковки

 Попытки поставщиков привезти товара больше количества указанного 

в заказе без уведомления

 Попытки поставщиков привезти товар отсутствующий в заказе



результаты

Переход на работу посредством EDI

63% поставщиков



ПРИЧИНЫ И ЦЕЛИ ВНЕДРЕНИЯ эттн

Сокращение затрат в сравнении с печатью ТТН 

на БСО

Снижение затрат на долгосрочном хранении БСО

Оптимизация внутренних бизнес-процессов 

компании

Сокращение времени на обработку



Этапы ВНЕДРЕНИЯ ЭТТН

Выбор провайдера (наличие сертификата и 

аттестации, надежность, доступный и удобный 

сервис)

Получение Эцп (для каждого то)

Получение GLN (для каждого то и каждого юрлица)

Обучение сотрудников обмену эттн



Сложности на Этапе ВНЕДРЕНИЯ эттн

Нежелание поставщиков заполнять паспорта для 

проверки ePASS

Отсутствие возможности у некоторых 

поставщиков проводить тесты на тестовом 

сервисе

Проблема с ЕИ и штрих-кодами на весовой товар 

(внесение изменений запрещено и невозможно)



результаты

 Сокращение финансовых затрат на печать, 

обработку и хранение бсо в среднем на 75%

 Оптимизация взаимодействия с 

поставщиками (полный цикл)

 Упрощение процесса проверки налоговыми 

органами



Перспективы развития эдо

Перевод в электронный вид документов 

другого типа.

в ближайшей перспективе: 

 SLSRPT (ОТЧЕТ О ПРОДАЖАХ)

 INVRPT (ОТЧЕТ ОБ ОСТАТКАх)


